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300份灵芝孢子粉
致敬南通教师！

值此南通中科成立26周年暨9·10教师节到来之际，特向南通所有的
老师们致以崇高敬意！

即日起，南通教师可凭有效证件至中科灵芝处领取爱心礼物一份（中
科灵芝孢子粉2瓶，零售总价960元），限领300份，先到先得，送完即止。

活动时间：2023年9月8日~15日
领取办法：在职或退休教师凭教师资格证即可免费领取。
友情提醒：每人限领一次，谢绝代领。
申领热线：0513-85525299 0513-85589339
温馨提示：数量有限，300份送完即止，领取前请提前电话预约。

行走在不少农村地区，
不时能看到挂着绿牌的新能
源汽车“嗖嗖”驶过。

走进重庆市綦江区扶欢
镇充电站，车主刘刚正在为
他的极狐汽车充电。去年，
刘刚花22万余元买了这辆
车。“只需1个多小时就能充
上80%的电量，每充1度电
不到 1元钱，方便又实惠。
电动汽车开着体验也很棒。”
刘刚说。

国网重庆綦江供电公司
副总经理叶鹏告诉记者，
2022年公司投资30万元在
扶欢镇建设了充电站，充电
站投运后，镇上的新能源车
已陆续增至40余辆，不少村
民还在持续购买新能源车。

近年来，一系列鼓励新
能源汽车下乡的政策出台。
2020年 7月，工信部、农业
农村部、商务部联合下发通
知，要求组织开展新能源汽
车下乡活动。今年6月，工
信部等部委启动2023年新
能源汽车下乡活动，活动将
持续到今年12月，共有69
款新能源汽车车型参与。

长安汽车战略规划部高
级总监谢光说，长安汽车有
7款车入选今年的新能源汽
车下乡目录。为提升销量，
公司推出多项优惠政策，如
畅销车型奔奔E-Star给出
1.2 万元的优惠，另一款车
型则直降 3 万元再送“三
电”（电机、电池和电控）终

身质保。
充电基础设施加快完善，

也助力铺就新能源汽车“下乡
路”。数据显示，2020年重庆
綦江区居民个人充电桩报装
数量仅为24户，2022年新增
量已达515户，今年以来达到
586 户。贵州已有 86%的乡
镇建设了充电设施，重庆预计
到2025年将实现所有乡镇充
电设施全覆盖。

中国汽车工业协会发布的
数据显示，2020年、2021年、
2022年新能源汽车下乡车型
销 量 同 比 分 别 增 长 80%、
169%、87%，带动新能源下乡
车型累计销售410多万辆。业
内预料，今年新能源汽车下乡
销售量还将持续攀升。

业内专家认为，与城市相
比，农村新能源汽车市场仍将
是一片蓝海。中国电动汽车百
人会发布的《中国农村地区电
动汽车出行研究》显示，预计到
2030年，中国农村地区汽车千
人保有量将近160辆，总保有
量超7000万辆，市场规模或达
5000亿元。

中国汽车工业协会副总工
程师许海东建议，从完善公共
充电设施、丰富下乡车型与支
持政策等方面持续发力，加快
助力新能源汽车下乡。

首先，重点发力建设公共
充电设施。国网重庆市电力
公司相关负责人建议，优先在
县乡企事业单位、商业建筑、
交通枢纽等场所配置公共充
电设施，同时加快推进农村既
有居住社区因地制宜开展充
电设施建设条件改造，落实新
建居住社区充电基础设施配
建要求。

“农村地区多为‘一户一

院’的居住形式，可积极探索
‘光伏+储能+汽车充电’一体
化充电模式。”谢光说。记者采
访发现，目前该模式已在高速
公路服务区等场景实现落地，
但在农村地区居民家中还极少
应用。

其次，应加快丰富下乡产
品供应。许海东建议，鼓励新
能源车企针对农村地区消费者
特点，开发更多经济实用、适销
对路的车型，特别是载货微面、
微卡、轻卡等产品。鉴于农村
消费者对续航里程要求不高，
可减少搭载电池数量以降低成
本和价格。

另外，要引导新能源车企
下沉销售服务网络。重庆大学
副教授林云等人建议，引导车
企及第三方服务企业在农村地
区加快建设联合营业网点，建
立配套售后服务体系，定期开
展维修售后服务下乡活动，提
供应急救援等服务。

新华社记者黄兴

尽管新能源汽车在农村地
区销量持续提升，但目前农村
地区渗透率仍较低。全国乘
用车市场信息联席会数据显
示，今年3月，纯电乘用车在
县乡地区的渗透率为16%，插
混乘用车在县乡地区的渗透率
为8%。

业内人士认为，新能源汽
车下乡要驶入“快车道”，还需
解决多重问题。

——充电设施有待进一步
完善。记者采访了解到，当前
农村新能源汽车市场还处于普
及初期阶段，农村地区充电设
施建设仍较为滞后，充电桩建
设存在社会投资意愿偏低、盈
利难、设备维护难等问题。

“充电桩太少，经常得到处
找。”贵州省龙里县龙山镇一名
新能源车主说，当地公用充电
桩经常无法使用，为了充电跑
一二十公里是常事。重庆一乡
镇居民张乐告诉记者，自己一
度想入手一辆新能源汽车，但
因为担心充电不方便，最终还
是选择了燃油车。

——车型、价格要更加适
合农村消费者需求。农村居民
对价格敏感度比较高，相当一
部分人倾向于购买7万元以下
的新能源汽车，每年汽车下乡
也以小型车、微型车为主。

一些农村居民偏好价格便
宜的老年代步车。贵州省修文
县海马孔村村支书王平说，村
里几乎家家户户都有老年代步
车，“尽管老年代步车有安全隐
患，但确实便宜，使用门槛低。”

据受访的汽车销售人员介
绍，一些微型新能源汽车卖得
比较火，但目前新能源车中，能
兼顾农村拉货、农业生产等使
用场景的车型比较少。

——销售服务体系有待进
一步完善。记者了解到，传统
燃油车经销商体系扎根很深，
一般在县城都有4S店或者经
销商渠道。而新能源汽车往往
采取线上预订与新直营模式，
车企在县城的经销商体系不够
完善，进而导致新能源汽车金
融、保险、二手车及售后、维修
等业务不发达。

加快建设充电设施、车型价格合适、完善服务体系

新能源汽车下乡还需迈过三道坎
“现在买新能源车很划算，算上各项优惠政策便宜了几万元。车很环保，续航表现也不错，

经济又实惠。”最近，贵州省长顺县广顺镇村民曹富平买了一辆吉利银河L7。

记者调查发现，在政策助推下，新能源汽车正加快进入农村市场。但一些地区仍存在充电

桩设施不完备、车型适配度有待提升等问题，仍需加快建设充电设施、丰富下乡车型、完善支持

政策，助力新能源汽车下乡。

新能源汽车加快驶向乡村市场

9月7日，消
费者在车展现场
了解一款新能源
商务车。当日，
2023 海 南 金 秋
车展暨智能网联
新能源车展在海
南国际会展中心
开幕。近百个汽
车品牌参展，其
中新能源车型占
比超50%。
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多措并举畅通“堵点”

普及还需迈过三道坎▶
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